
国別ใ例（）https://www.jetro.go.jp/worlE/asia/tw/

大ׁ村産・加工品輸出促進協議会
FOOD EXPO2�1�（߳ߓ）ジϟパンϒースに出展、グルςンϑϦーパスλ（株ࣜ
会社大ׁ村あきたこまち生産者協会）を売込Ή。త別ใ例　https://www.jetro.go.jp/themetop/eYport/e-Casic/

海外展開という場合、輸出、輸ೖ、ࢿ（進出）な
どがあります。ࠓ回は「輸出」に取組Ήことを定し、
大まかに「計画ஈ֊」、「輸出先・取引先探し」、「商談、
契約ަব・契約」というׅりでご紹介します。

֊ըஈܭ
まͣ࢝めに市場ௐࠪをします。λーήット国におけ

る政治ࡁܦঢ়گ、धڅಈ、ফඅಈ、χーζ、ڝ
合商品、輸出ೖに関する੍度・手ଓき等をௐべます。
日本の政機関、ࡏ日外国ެؗ・貿易関機関、ຽ
ؒのௐࠪ会社、コンサルλント、ۜ 行などのใが
あります。ジェトロでは国別、産業別、త別など各
छใをWEBにࡌܝ・ແྉ提供しています。

ͦのଞにセϛナーでもใऩ集できます。ジェトロ
がओ催・ڞ催するセϛナー等各छイϕントをWEBサ
イトで案内しています。
https://www.jetro.go.jp/eWents/

輸出全体の大まかなྲྀれ、FOB、$*Fなどฉきな
れない貿易༻語の全体૾をѲするために貿易実務
を見ておくことも有ӹです。ただし全ての事߲を自分

（自社）で実行するのは大มですので、අ༻対ޮՌを
。え、ඞ要にԠじて外することも一案ですߟ

貿易࣮務の流Ε：https://www.jetro.go.jp/theme/

eYport/Casic/traEing/proceEure.html

貿易࣮務オンライン࠲ߨ：https://www.jetro.go.jp/

elearning/

༌ग़ઌ・औҾઌ୳͠
一ൠతに一度（ؒظ）で多くのバイヤーと会える

のは海外で開催される見本市・商談会への参加です。
特にೖ場ྉをऩする見本市には真なバイヤーが
多く、商談にܨがるՄੑがߴくなります。出展ྉ、
航අなど先行ࢿ෦分もありますが、実際にバイ
ヤーとすことにより࠷新ใ、࠷新ध要をѲす
ることができます。また、同業・ڝ合各社がどのよう
な商品をP3しているのか実際に見ることはඇৗに有
ӹなใになります。ジェトロではओ要な見本市で

「ジϟパンϒース」を設Ӧし、中খ企業の皆さんにׂ
҆で参加しやすい場を提供しています。

ςϨビ൪ʮ世界ࠓʯʮビΪナーඞݟʂ 海外ݟ本
市出展ϊϋʯ：https://www.jetro.go.jp/tW/internet/

2�1�/��/2�1���2�1��.html
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「中小企業の海外展開のすすめ」（2）
～利用可能な支援策・ツールを知ろう～

˞தখ企業の海外展開ʹ͍ͭͯɺジェトロ秋田貿易情報センター大山所長ʹ3ճシリーζͰղઆ͍たͩき·͢ɻ
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 各方面の専門家によるビジネスに役立つエッセンス

アキモク鉄工（株）　花下社長（中央）
マレーシア出張にジェトロ新輸出大国
コンソーシアム・パートナー（専門家・
写真左）が同行、航空展示会で Hyper 
Washerを売り込み。

（有）開商
ジェトロ新輸出大国コンソーシアム・
パートナー（専門家）に加え、「あきた海
外展開支援ネットワーク」のメンバーも
参加して「炭酸泉生成装置」の中国輸出
について戦略を検討。海外展開プログ
ラム策定支援事業でも支援対象。

海外バイヤーの数は少なくなりますが国内での見
本市もあります。例えば食品分野では毎年3月に幕
張メッセで開催される「FOODEX JAPAN」が有名
で、秋田県からも多くの事業者が参加しています。
ジェトロではこの見本市に合わせて外国バイヤーを
招聘し、個別に商談する機会を提供しています。

秋田県内に外国バイヤーを招く商談会は、（一社）
秋田県貿易促進協会なども開催しています。ジェト
ロ秋田、県、市、秋田県貿易促進協会や商工会議所
のWEBサイト、メルマガ等で紹介されています。

ジェトロ秋田のメルマガ登録：https://www.jetro.

go.jp/jetro/japan/akita/mail.html

商談、契約交渉・契約
前述の取引先探しと一体ですが、商談で内容を詰

めていき契約を締結することになります。「価格の設
定」と「契約書」はとても重要です。契約相手が外国
企業の場合は英語での契約書が多くなるので、国際
取引の契約に慣れている国際弁護士に相談すること
をお勧めします。ジェトロ秋田では国際弁護士を招
きビジネス法務相談を開催しています（年2回程度）。

英文：https://www.jetro.go.jp/elearning/gaiyou/keiyaku/

〈連携した支援体制〉
新輸出大国コンソーシアム

新輸出大国コンソー
シアムは、日本企業の海
外展開を支援する全国
のあらゆる支援機関が
結集し、海外展開にご
関心をお持ちの企業の
皆様へワンストップの支
援サービスを提供して
います。計画立案から

実行・実現までのノウハウや、各産業分野に特化した
知見、あるいは実務上の課題について専門知識を有
する専門家がサポートします。
https://www.jetro.go.jp/consortium/

あきた海外展開支援ネットワーク
秋田県では行政、貿易支援機関、商工団体、金融

機関など12の県内支援機関で「あきた海外展開支援
ネットワーク」を設立し、事業者の皆様では気付きづ
らい支援策なども広くご紹介しています。
http://www.akita-kaigaitenkai.jp/

海外展開プログラム策定支援事業
海 外取 組みに際し、

何から手を付けるべき
か、どのような計画を立
てたらよいのか、自治体
や国の補助金支援に申
請したいのだがどんな
準備をしたら良いのか、
などの課題を抱える県
内企業を対象に、ジェト
ロ秋田では秋田県、秋

田市をはじめとする各市町村との連携のもとプログ
ラム策定支援を行っています。

日本貿易振興機構（ジェトロ）秋田貿易情報センター 
所長

大山　明裕
Akihiro Oyama

【略　歴】
神奈川県横浜市出身
 1988年 3月 横浜市立大学 商学部卒業
1988年 4月  日本貿易振興会入会 情報サービス部 
1990年 1月 山口貿易情報センター
1991年 3月  ナイジェリア・ラゴス事務所 所長
1993年 10月 企画部 企画課
1996年 4月 機械技術部 技術課
1997年 10月  オーストラリア・メルボルン事務所
2001年 9月  情報サービス部 総括課長代理
2003年 4月  投資交流部 海外投資課 課長
2004年 7月  出向・（財）2005年日本万国博覧会協会

（愛知万博）
2006年 1月  総務部 主幹（人事評価担当）
2007年 2月  出向・（財）世界経済情報サービス
2008年 3月 総務部 主幹（出納担当）
2013年   7月~ 秋田貿易情報センター 所長
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