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ミニセミナーのご案内
令和４年度中小企業庁受託事業

令和４年６−７月開催分
豊富な専門知識と経験を誇る

コーディネーターが１時間程度の

無料オンラインセミナーを

毎月開催します！

お気軽にお申し込みください。

（詳細裏面）

ご予約受付中！

（事前予約制）

オンラインでお気軽に
Microsoft Teamsを使用します

秋田県よろず支援拠点（(公財)あきた企業活性化センター内）
秋田市山王三丁目１−１秋田県庁第二庁舎２階

TEL：018-860-5605 　Email：akita.yorozu@bic-akita.or.jp

秋田県よろず支援拠点

参加費はどなたでも無料

個別相談もお受けします



事例を交えてマーケティングのポイ

ントを解説します。

６月２日（木）

売上アップにつながる

コミュニケーション

14:00～

企業・店舗の売上を拡大するには、

顧客とのコミュニケーションが重要

になります。売り上げアップを図る

ため、これまでにプラスすべきコミ

ュニケーションのコツをお伝えしま

す。※定員５名まで

鈴木 聖子

６月6日（月）

14:00～
長谷川 晃

「いまさら聞けない！?」

決算書シリーズ（その1）

簿記や会計の知識ゼロでもOK!
自社の決算書から、収益力、資金繰

り、借入金の返済能力をわかりやす

く読み解きます。

６月13日（月）

14:00～
小川 智恵

自社のファンを増やそう

オンラインマーケティング初級編

マーケティングのやり方はいろいろ　

SNSやオンラインのイベント、クラ

ウドファンディングなど　使い分け

の方法を紹介。製造業・小売店・飲

食店・宿泊業　その他　ファンを作

りたいと思っている方へのヒントや

TIPSをお届け。

人材育成売上拡大

6月・7月のミニセミナー

６月21日（火）

14:00～

渡部 信子

ハラスメントを起こさない

職場づくり

2022年4月にハラスメント防止・対策

が義務化されました。被害者・加害

者の心理状態と言い分を聴きましょ

う。

人材育成

経営改善 シリーズ

7月4日（月）

14:00～

長谷川 晃

「いまさら聞けない！?」

決算書シリーズ（その2）

目指せ赤字脱却・黒字拡大！！自社

の損益分岐点売上高を簡単に把握し

ます。収支トントンとなる売上高

（損益分岐点売上高）の算出方法を

わかり易く説明し、自社の収益向上

策について受講者の皆さんとともに

考えます。

経営改善 シリーズ

売上拡大 IT活用

7月7日（木）

14:00～
小川 智恵

オリジナル名刺をつくろう

ー自己紹介のきっかけ作りー

名刺は初対面の方との会話のキッカ

ケを作ります。オリジナルの名刺

で、口下手な方もビジネスチャンス

やつながりのほしい人とのネットワ

ーク作りの「チャンス引くツール」

に！Canvaという無料のオンライン

サービスに挑戦！

人材育成売上拡大

7月14日（木）

14:00～

鈴木 聖子

会社の強み・自分の強みを

シンプルに伝えよう

「会社、商品の強み」を聞かれた

ら、すぐに答えられますか。経営者

なら自社を客観的に見るチャンスで

もあります。営業トークにも活かし

ていきましょう！※定員５名まで

人材育成売上拡大 広報戦略

7月20日（水）

14:00～

佐藤 茂樹

7月26日（火）

14:00～

髙橋 重彰

現場のマーケティング談義


（その１）

 ～その商品、誰に、どこで、


どのように販売しますか？～

人材育成売上拡大 広報戦略

月次損益から

経営改善を

毎月損益計算書見てますか？

月次試算推移表を活用すれば

収益改善のヒントが見つかります！

人材育成売上拡大

セミナー参加方法
1．申込フォームに入力

2．受付確認＆予約完了メールが届きます

3．セミナーURL連絡が来ます

4．参加

右下QRコードからお申込みフォームを開いて、必要事項をご入力ください。

当日はメールに記載のURLからセミナーをご視聴ください。

開催の前日までに連絡がない場合は、お手数ですが秋田県よ
ろず支援拠点あてお電話をお願いします。(018-860-5605)

参加後はアンケートへのご協力をお願いします。

シリーズ

7月27日（水）

14:00～

吉野 智人

稼げる

デジタルマーケティング

Googleビジネスプロフィールを活用

したデジタルマーケティングのやり

方をレクチャー！

簡単、手軽にゼロからデジタルマー

ケティングをはじめよう！

売上拡大 広報戦略IT活用


