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西尾
に し お

 朗
あきら

 （首都圏担当） 

 

 日本ビクター㈱に 28 年間勤務、同モータ事業部  技術部  技術部長として

主にオーディオ・ビデオ機器用モータ、モータ駆動回路、ハードディスク用

モータ等の開発・設計に従事。その後、サムスン電機ジャパンアドバンスド

テクノロジー㈱技術部を定年退職後、㈱スタンダードモータージャパン  開

発課長としてプリンタ用モータ、自動車用モータの開発及び拡販に携わる。

小型モータの開発及び海外駐在（アメリカ、タイ）で培った豊富な経験を活

かし、発注企業・案件を開拓する。  

 

中西
なかにし

 利
とし

宏
ひろ

     （首都圏担当） 

 

 日本電気㈱に 33 年間勤務、情報機器及び通信機器向けの部材調達とマネ

ジメントに従事。その後、グループ会社の NEC マネジメントパートナー㈱

等で 6 年間、資材調達・管理業務に携わる。長年の資材購買業務での経験

を活かし、発注ニーズ情報の聞き出しや製造業企業訪問経験を活かして県

内企業とのマッチングを目指していく。  

 

牧野
ま き の

 光
みつ

利
とし

 （中京圏担当） 

 (株)デンソー（アスモ）に 36年勤務。トヨタ自動車向け営業を中心に、２度の海外赴任 

（ベルギー、上海）を含め、国内外の多くの顧客向け営業活動を実践。昨年７月、定年４ヵ月 

前にあきた企業活性化センターに転職。営業経験の中で培った経験・人脈などをフル活用し、 

今後は支援する側に立ち、中京圏の顧客と秋田県内企業のビジネスマッチングを目指す。 

愛知県豊橋市が本拠地。 

 

高橋
たかはし

 彰
あきら

 （東北地区担当） 

 

 県内のものづくり企業で 28 年間勤務し、製造から工程管理、営業と幅広

い分野を経験。営業部門では、製造部門で得た知識を活かし、国内外の企

業を訪問して発注案件の開拓にあたった。さらに平成 23 年には、活性化セ

ンターの受発注マッチング支援スタッフとして県内外の企業を訪問し、多

数のマッチングの成立に導いた実績がある。  

 

 


