
「令和３年度第１回 首都圏・東北地区発注等情報報告会」開催概要 

 

１ 開 催 日 令和３年６月９日（水）～１１日（金） 

 

２ 開催方法 オンライン（Zoom にてライブ配信） 

 

３ 内 容 

６月９日（水） 首都圏及び東北地区における発注企業の状況説明 10:30～11:55 

 質疑応答 11:55～12:15 

 販路開拓アドバイザーとの個別面談（１日目） 13:30～16:30 

 

６月１０日（木） 販路開拓アドバイザーとの個別面談（２日目） 10:00～11:50 

13:30～16:30 

 

６月１１日（金） 販路開拓アドバイザーとの個別面談（３日目） 10:00～11:50 

13:30～16:30 

 

４ 後 援（予定） 秋田県 

 

５ 申込方法 

参加申し込みフォーム（https://ws.formzu.net/dist/S28069071/）より必要事項をご入力

の上、５月２０日（木）までに送信をお願い致します。 

 

 

【申込上の注意】 

※ 面談を希望するアドバイザーがいる場合は、「面談希望アドバイザー」欄でアドバイザー名を選

択してください（別添の各アドバイザーのプロフィールを参考にしてください）。 

※ 開催１週間前までには確定した面談時間割をお知らせしますが、事務局にて申し込み順を考慮し

て上記日時（6月 9 日～6月 11 日の上記時間帯）に面談時間を割り振りしますので、事前に予定

の調整をお願い致します。 

※ 新型コロナウイルスの感染拡大状況によって内容が変更となる場合があります。 

  



販路開拓アドバイザー プロフィール 

   

阿部
あ べ

 典男
の り お

  （首都圏担当） 

 電子部品・プリント基板メーカーの日本シイエムケイ㈱で 33 年間、営業部門及び品質保

証部門に勤務。営業部門では、国内及び海外勤務（シンガポール）を経験し、主に電機及

び車載メーカーを対象に、電子部品（プリント基板）の営業に携わる。品質保証部門では、

FMEA（故障モードと影響分析）を用いて、国内 6 工場の品質向上活動を支援。 

 電子部品の営業で培ってきた豊富な経験を活かし、発注企業・案件を開拓する。 

 

西尾
に し お

 朗
あきら

  （首都圏担当） 

 日本ビクター㈱に 28 年間勤務、同モータ事業部 技術部 技術部長として主にオー

ディオ・ビデオ機器用モータ、モータ駆動回路、ハードディスク用モータ等の開発・

設計に従事。その後、サムスン電機ジャパンアドバンスドテクノロジー㈱技術部を定

年退職後、㈱スタンダードモータージャパン 開発課長としてプリンタ用モータ、自

動車用モータの開発及び拡販に携わる。小型モータの開発及び海外駐在（アメリカ、

タイ）で培った豊富な経験を活かし、発注企業・案件を開拓する。 

 

高橋
たかはし

 彰
あきら

  （東北地区担当） 

 県内のものづくり企業で 28 年間勤務し、製造から工程管理、営業と幅広い分野を経験。

営業部門では、製造部門で得た知識を活かし、国内外の企業を訪問して発注案件の開拓に

あたった。さらに平成 23 年には、活性化センターの受発注マッチング支援スタッフとし

て県内外の企業を訪問し、多数のマッチングの成立に導いた実績がある。  

 

山本
やまもと

 貴
たか

己
み

 ※R3.4.1 着任 （経営相談専門員） 

 (公財）あきた企業活性化センターを定年退職後、経営相談専門員として当センターの

業務に従事している。各支援事業を通じ、数多くの企業訪問・相談実績を有するほか、県

内企業及び中小企業支援策を熟知している。 

 

 

以上 

  


